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Introduktion

Du har oprettet din WooCommerce-butik, du tiltraekker en enorm
mangde trafik, men dine konverteringer forbliver lave.

Hvad er drsagen?

Det er enhver netbutiks drem at modtage hej trafik, men hvis disse
besagende ikke foretager keb, er al din indsats for
at tiltreekke dem i ferste omgang spildt.

Din onlinebutiks konverteringsrate er en vigtig metrik til at male dit
arbejdes succes og forbedre din WooCommerce-butiks ydeevne.

| denne e-bog leerer du 10 mader at forbedre din konverteringsrate
pa, ved at optimere dine produktsider og fierne nogle af de
smertepunkter, der kan forringe en konvertering.


https://kinsta.com/dk/blog/woocommerce-tutorial/
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Forstaelse af
konverteringsrater

En konverteringsrate er procentdelen af beseg, der resulterede

i din enskede e-handels-handling.

Meget af tiden taenker vi pd dem som salg, men en konvertering

kan vaere mange ting. Typiske e-handelshandlinger omfatter:

.

E-mail abonnementer
Delinger pé sociale medier
Indkebskurv tilfejelser
Formularindsendelser
Produktkeb

Selvom alle disse er vigtige, vil denne e-bog fokusere direkte

pé at ege salgskonverteringer.

Maling af konverteringsrater

Din konverteringsrate repraesenterer procentdelen af dit

websteds besegende, der er blevet til kebere. Her er formlen:

CONVERSION RATE FORMULA

Total Number of Conversions

x100 = Conversion Rate

Total Number of Unique Visitors
EXAMPLE

10 Product Orders
1000 Unique Visitors

x100  =1% Conversion Rate
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Du kan bruge Google Analytics og de fleste andre
e-handelsanalysevaerktejer til nemt at méle dine konverteringsrater.
Hvis du ikke allerede har gjort det, skal du serge for at integrere

din WooCommerce-butik i din Google Analytics gennem et plugin

sdsom WooCommerce Google Analytics.

Med Google Analytics kan du grave dybt ned i dine historiske data
for at opdage, hvorfor din produktside er ineffektiv, samt forsta
de omrader, der skal forbedres.

Lad os f.eks. sige, at dine data forteeller dig, at dine manedlige
besegende er steget med 10%, mens produktkeb er faldet med 50%.
Dette fortzeller dig, at der er noget galt. Det kan vaere, at du tiltraekker
de forkerte kunder, eller at de ikke bliver overtalt pa dine produktsider.

For at hjeelpe dig med at evaluere din konverteringseffektivitet,
tjek disse tre e-handelskonverteringsrapporter i Google Analytics.
Bemaerk: Du skal aktivere Enhanced Ecommerce for at se

disse rapporter.

Analyse af indkebsadfeerd

Denne rapport viser antallet af sessioner pa hvert trin i din
salgstragt. Du kan se, hvor mange sessioner der fortsatte gennem
din tragt, og hvor mange der forlod tragten pa forskellige
transaktionsstadier.

Hvad er en session?
En session er en gruppe af brugerinteraktioner, der fandt sted
inden for en given tidsramme.


https://kinsta.com/blog/how-to-use-google-analytics/
https://woocommerce.com/products/woocommerce-google-analytics/
https://support.google.com/analytics/answer/6032539

Shopping Behavior Analysis & B svE 4 BPoRT o SHARE | @ INTELLIGENCE

Al Users +Add Segment

100.00% Sessions

Msessons  SnoppngProgression BB Absndoaments

AllSessions Sessions with Product Views  SessionswithAddtoCart  Sessionswith Check-Out  Sessions with Transactions
17,836 3133 1,087 461
<
I —
No Shapping Activity No Cart Addition Can Check-Out
14,571 s 2,115 cen 683 wien 228

Malgruppeoversigt inde i Google Analytics

Checkout-adfardsanalyse

Denne rapport opdeler antallet af brugere, der bevaeger sig
gennem din betalingsproces. Da standard checkout-processen
typisk har flere trin, kan du ogsé se, hvem der forlader ved

de forskellige checkpoints, f.eks. nar det er tid til at give
fakturerings- og forsendelsesoplysninger.

Checkout Behavior Analysis & B savE 4, BPORT <L SHARE | & INTELLIGENCE
AllUsers + Add Segment
100.00% Sessions
M sesmcns  Checkout Progression B Abanscaments
Billing and Shipping Payment Review Sessions with Transactions
289 234
Billingand p
132 5% 7T woss 19

Checkout adfaerdsanalyse i Google Analytics
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Produktydelse

Hvis du undrer dig over, hvordan dine produkter klarer sig med
hensyn til omsaetning, pris, meengde og brugerengagement,
er det denne rapport, du ber se pa.

Sl Perfomance Shopaing Behaior
i Procucs Revemue == ProductRefund  CarvioDead  Buyto-Dessd
b PR gy g Priee © AwaTy s 2o

$19,825.68 640 1816 $1092 284 $000 29.96% 8.02%

1 $2.367.68 (13 16 £ $6765 219 | 50.00 17.30%
§1.58676 (72 3 84 §18.53 247 | 5000 78N
3 Google Flex Jou $1,239.96 8 164 $756 2050 | $000 6Bazn
4. Google Large Tote §1,044.36 14 04 §1243 600 | 50.00 T4 1261%
5. Google Tee White §1,05.84 (51 0 56 s1804 187 | 5000 45 361 10.71%
$959.25 (e 1 75 500 | 50.00 6 EE
573185 " 15 136 | 5000 33 70% 203
8 Goagle Tee Blue §72565 naew) 20 E3 178 9412 117.65%
9. Google $551.89 10 1 110 2197 200
10 Google $540.28 3 52 §1039 1733 000 a.00% 50

Vi har en hel video dedikeret til Google Analytics. Laer, hvordan
du bruger Google Analytics til sit fulde potentiale:

Google
Analytics
Forklaret

Kinsta



https://youtu.be/jFcH7_PQtfU
https://youtu.be/jFcH7_PQtfU

Gode konverteringsrater i WooCommerce

For at vide, hvordan dit websted kan sammenlignes med andre
WooCommerce-websteder, er her et par statistikker, som Littledata
sammensatte i august 2021. Husk, at konverteringsraterne varierer
efter branche og den specifikke niche, du betjener. Disse tal er

muligvis ikke repraesentative for din situation.

Littledata undersegte konverteringsraten for 235 WooCommerce-
butikker. Resultaterne?

+  Gennemsnitlig konverteringsrate: 0,7 %

«  Konverteringsrate for de bedste 20 %: 2,4 %

«  Konverteringsrate for de bedste 10 %: 4,3 %

Littledata undersegte ogsa antallet af tilfejelser til indkebskurv
for 110 WooCommerce-butikker og fandt ud af:

«  Gennemsnitlig sats for tilfejelse til indkebskurv: 3,4 %

«  Leegikurv pd bedste 20 %: 5,8 %

+  Leegikurv pd bedste 10 %: 8,3 %

Ud over disse metrics er her et par andre at holde gje med:

«  Forlader indkebskurven: Nar en shopper laegger varer i deres
indkebskurv, men forlader dit websted, fer man gar til kassen.

»  Forlader kassen: Nar en shopper har varer i deres indkebskurv
og begynder betalingsprocessen, men forlader den midtvejs.

«  Bounce: Nar en session udleses pa dit websted, f.eks. nar en
bruger abner en enkelt side, men derefter afslutter uden at
udlese yderligere anmodninger i den pédgaeldende session.

o Afslut: Nar en besegende forlader efter at have besegt mere
end én webside pa dit websted.


https://www.littledata.io/average/ecommerce-conversion-rate-(all-devices)/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/ecommerce-conversion-rate-(all-devices)/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/add-to-cart-rate/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/add-to-cart-rate/WooCommerce
https://kinsta.com/blog/shopping-cart-abandonment/
https://kinsta.com/dk/blog/sadan-reduceres-bounce-rate/
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Der er ogsa andre aspekter at overveje, herunder trafikkilder,
malmarked og placering. Som du sikkert forstar nu, kan en
masse elementer pavirke din konverteringsrate og overordnede

WooCommerce-shopsucces.

Lad os nu dykke ned i 10 mader, hvorpa du kan ege dine

produktsidekonverteringer.
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Tip 1: Vaelg hejtydende
WordPress-hosting

Efter at have arbejdet sa hardt for at fa trafik til din
WooCommerce-butik, ville det vaere en skam at skreemme dem
vaek med et langsomt websted. Men virkeligheden er, at 47%

af kunderne forventer, at et websted indleeses pa 2 sekunder,

og 40% vil forlade det, hvis det tager laengere tid end 3 sekunder.

En langsom webstedshastighed vil ogsa pavirke din SEO. Det
skyldes, at segemaskiner tager brugeroplevelsen meget alvorligt,
og som du sd i statistikken ovenfor, ferer langsomme websteder
normalt til, at en besegende bouncer. Dette vil efterlade toppen
af segemaskinens resultatsider aben for konkurrenterne.

Heldigvis er der mange mader, du kan fremskynde dit
WordPress-websted pa, og en af de vigtigste er at vaelge
en hurtig WordPress-host.

HowTo Find mere end 200 yderligere
SPEED U';; tip til ydeevne i vores e-bog,
@RDRRESS S'adan gor du din WordPress-

sne side hurtigere.



https://blog.kissmetrics.com/wp-content/uploads/2011/04/loading-time.pdf
https://blog.kissmetrics.com/wp-content/uploads/2011/04/loading-time.pdf
https://blog.kissmetrics.com/wp-content/uploads/2011/04/loading-time.pdf
https://kinsta.com/dk/ebooks/wordpress/saadan-goer-du-dit-wordpress-sted/
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Ga vaek fra delt WordPress-hosting

Delte WordPress-hostingudbydere som SiteGround, GoDaddy,
og Bluehost tilbyder ekstremt billig hosting, men afvejningen

er altid ydeevne. Med delt hosting deler du ydeevneressourcer
med alle andre websteder, de hoster. Ikke kun skal der forventes
langsommelighed, men det ber ogsé suspendere websteder,
hyppige 500 fejl og endnu vaerre, nedetid pa websted.

Kinstas administrerende WordPress-hosting
Ga i stedet efter containerbaseret hosting, som vi har her hos Kinsta.

Vi hoster hvert websted i en isoleret software container med alle
de ressourcer, der kraves for at kere dit websted (Linux, NGINX,
PHP og MySQL). Det betyder, at den software, der kerer hvert
websted, er fuldstaendig isoleret og ikke deles, selv mellem dine

egne websteder.

Vi har bygget vores infrastruktur pd Google Cloud Platforms
forsteklasses netvaerk. Vi bruger ogsa state-of-the-art teknologi som
Nginx, PHP 8.0, LXD-softwarecontainere, MariaDB og compute
optimized VM’er for at sikre, at dit websted indlaeses pa et ojeblik.

G4 aldrig glip af et salg igen.

Udforsk WooCommerce hosting pa Kinsta



https://kinsta.com/dk/siteground-alternativ/
https://kinsta.com/dk/godaddy-alternativ/
https://kinsta.com/dk/bluehost-alternative/
https://kinsta.com/dk/blog/php-8/
https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/

K

Tip 2: Forbedre din
produktnavigation

Hvad er det forste skridt, en bruger skal tage for at begynde
konverteringsprocessen? De skal finde det eller de produkter,
de vil kebe.

| det @jeblik en shopper beseger din onlinebutik, har du kun en
kort periode til at fange deres opmaerksomhed. Jo mere indsats,
der kraeves af kunder for at finde det, de leder efter, jo sterre
er chancerne for, at de ikke konverterer.

Her er et par funktioner, du ber optimere for at hjaelpe med
at guide kunderne til den eller de produktsider, de leder efter:

Lagdelt produktnavigation

Produktnavigation i lag ger det nemmere at finde et produkt
baseret pa kategori, prisinterval, farve, sterrelse eller enhver anden
tilgeengelig produktattribut. En made at implementere dette pa,
er ved at bruge Ajax-Enabled Enhanced Layered Navigation.

| eksemplet nedenfor kan onlineshoppere sortere Hidden
Grounds Coffee Co-produkter efter kategori: al kaffe, blandinger,
koffeinfri, mest populeer og enkelt oprindelse.


https://woocommerce.com/products/ajax-layered-navigation/
https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
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COFFEE

DURS OF ROASTING.

2100 M FULL WASHED
NATURAL CANE SUGAR
PROCESS GRAPEFRUIT

PEACH

ETHIOPIA KENYA AA
KEMBATA MACHURE

COFFEE, MOST POPULAR, SINGLE ORIGIN MOST POPULAR, SINGLE ORIGIN

ETHIOPIA KEMBATA KENYA FULLY WASHED
NATURAL

CANE SUGAR, FLORAL, GRAPEFRUIT, PEACH

Seg pa webstedet

Hvis en hurtig gennemgang af dit websteds navigation ikke giver
brugerne den information, de leder efter, er en segning pa
stedet ofte neeste stop. Hvis din har brug for hjeelp, s tag et kig
pé vores blogindleeg “Sadan forbedrer du WordPress-segning
(og fremskynder det)” for at fa tips.

business card X

Hitenter (0 search or ESC lo close

i L L
Cards i i i Cards

Order  $83.00 Order Now $114. Order Now $264. Order Now $114. Order Now $444
Now

Business Cards



https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
https://kinsta.com/dk/blog/wordpress-search/
https://kinsta.com/dk/blog/wordpress-search/
https://www.printingnewyork.com/

Live Chat

Veer proaktiv - giv kunderne hjeelp gennem et chatvindue,
sa de kan nd ud med spergsmal. Beeketing for WooCommerce

er et eksempel pa et plugin, der kan hjeelpe dig.

’s live chat

Produktsammenligning

En del af en kundes kebsbeslutningsproces er at sammenligne
produkter. Dette inkluderer sammenligning af funktioner, fordele
og priser for bedre at vide, hvilket produkt der passer til dem.
Brug produktsammenligning for at gere dette nemmere.

I( 10 méder til at booste dine WooCommerce-produktsidekonverteringer


https://kinsta.com/blog/woocommerce-plugins/#4-beeketing-for-woocommerce
https://www.chucklinggoat.co.uk/
https://woocommerce.com/products/woocommerce-products-compare/
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Tip 3: Brug
produktbilleder af
hoj kvalitet

Ved online shopping er kunderne staerkt afhaengige af
produktbilleder som referencepunkt. Billeder i lav kvalitet vil
bare ikke klare det.

Her er nogle enkle tips til at forbedre dine produktbilleder
og overordnede visuelt indholdsstrategi:

Billeder i hoj oplosning

Kunder, der praesenteres med produktbilleder af hej kvalitet,
er mere tilbejelige til at konvertere, fordi de er i stand til at
undersege dit produkt naermere. Billeder i lav oplesning kan
ogsa fa din virksomhed til at virke amateragtig og utroveaerdig.

Zoom funktion

En zoomfunktion, der giver interaktiv zoom eller panorering
pa produktbilleder, er en favorit blandt shoppere. Faktisk er
38% af onlinekunderne mere tilbgjelige til at kebe et produkt
fra en onlinebutik med en produkt zoomfunktion.


https://kinsta.com/blog/visual-content-strategy/
https://kinsta.com/blog/conversions-woocommerce-product-pages/

All Blacks Shop bruger bade billeder i hej oplesning og en zoom-
funktion for at give online shoppere s& meget visuel information
om deres produkter som muligt.

.

m v All Blacks Away Replica Jersey
A W =
] AIG

$150.00

size Guide

< Size Choosa an option

SR ADD TO CART

4tornighty payments of 7250 with _ aerpaye® o o

o $28.78 by < Livauy Morminto

360-graders produktvisning

Denne funktion giver kunderne mulighed for at se dine
produkter i forskellige dimensioner, vinkler og perspektiver.
Onlinebutikker har oplevet en stigning pa 6% i salget for

de produkter, der viste 360-graders billeder i forhold til dem
med statiske billeder.

Heal’s kombinerer alle vores billedtips til én fantastisk
kundeoplevelse. Som det ses i eksemplet nedenfor, har deres
hejopleselige sofabillede bdde zoom- og rotationsfunktioner.


https://allblackshop.com/
https://allblackshop.com/
http://www.marketplacesellers.com/360-3d-product-photography/
https://www.heals.com/
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< ( Drag to Rotate. Click to Zoom ) >

Med alt det sagt, sé glem ikke, at billeder af hej kvalitet ikke

betyder noget, hvis din webside indlaeses langsomt.

Optimer dine billeder til ydeevne. Fjern unedvendigt mellemrum
og information, brug komprimering med lossless, nar det er muligt,
brug de korrekte filformater for hurtigere indlaesningstider,

og implementer et WordPress CDN.

Kinsta CDN

Et CDN (content delivery network) kan tage belastningen af din webserver
og samtidig fremskynde leveringen af indhold til dine besegende.

Uden ekstra omkostninger har Kinsta-kunder adgang til et hejtydende
HTTP/3 CDN drevet af Cloudflares robuste globale netvaerk takket veere
vores gratis Cloudflare-integration.

Den bedste del? Under vores performance benchmark-tests fandt
vi ud af, at aktivering af Kinsta CDN resulterede i op til 44% reduktion
i sideindlaesningstid.

Forbedre din sidehastighed med Kinsta CDN.

F3 WooCommerce hosting


https://www.heals.com/matera-right-hand-corner-chaise-sofa.html
https://kinsta.com/dk/blog/optimeres-billeder-til-web/
https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/dk/videnbase/cloudflare-integration/
https://kinsta.com/dk/hjaelp/kinsta-cdn/

K

Tip 4: Optimer din
produktsidebeskrivelse

Nar du er feerdig med at optimere dit produkts visuelle indhold,
er det tid til at kigge pa din tekst.

For du starter, skal du dobbelttjekke, at du har hele standard
produktsideteksten, inklusive:

+  Produktnavn

«  Produktoversigt (pris, funktioner, tilpasningsmuligheder)
«  Produktbeskrivelse

+  Anmeldelser og bedemmelser

«  Call-to-action knapper

Nar det er pa plads, er det tid til at teenke pa stil. Driver dit
nuveerende indhold dine kunder til at kebe?

Ger dit indhold nemmere at behandle ved at investere

i produktbeskrivelser, der skaber en felelsesmaessig forbindelse
med shoppere og indsnavrer dit vaerditilbud. Brug ikke unedvendig
jargon og hold dig til ord, som dine kunder bruger til daglig.

For eksempel ved det populaere vandflaskemaerke Nalgene,
at nogle af de sterste frustrationer for brugere af vandflasker
har er uteetheder og brud. Sddan har de indarbejdet dette

i deres produktbeskrivelse:


https://nalgenecanada.com/
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THE ORIGINAL. THE TRAILBLAZER. THE SIR EDMUND

OF WATER BOTTLES.

Hvis du leder efter en vandflaske, der vil holde dig godt hydreret,
klare sig mod sted og fald og aldrig vil l&ekke en eneste drabe,

sa er den ikoniske 32-ounce Wide Mouth din vandflaske.

Der er en grund til, at vi ikke har eendret dets design i artier -

fordi det fungerer (ekstremt godt).

320z Wide Mouth Tritan - Retro
Seafoam
i $20.75

Quantity

ADD TO CART

THE ORIGINAL. THE TRAILBLAZER. THE SIR
EDMUND OF WATER BOTTLES.

If you're looking for a water botle that wil keep you well hydrated, hold up
against bangs, bumps, and drops, and not leak a single drop ever, then the
iconic 32-ounce wide mouth is your water bottle, There's a reason why we
haven't changed its design In decades—because It works (extremely well).

I SHARE W TWEET @ PINIT

Selvfelgelig vil den type produkt eller service, du salger, pavirke,
hvordan du taler om det. For eksempel vil sokker ikke have samme
detaljeringsgrad, som en nyligt udgivet mobiltelefon ville. Vores
bedste rad er at undersege, hvordan dine malkunder taler om de
produkter, du seelger, og bruge A/B-test til at finde den, der passer
bedst til dit websted.



https://nalgenecanada.com/collections/32oz-wide-mouth-tritan/products/32oz-wide-mouth-tritan-retro-seafoam
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WooCommerce Produktside SEO

Dine produktsidebeskrivelser har ogsad betydning for din
WordPress SEO. Her er et par ting at fokusere pa:

Strukturerede data
Brug strukturerede data til at sende ekstra information om dine
produkter direkte til Google pa et sprog, som Google nemt kan forsta.

Disse oplysninger kan derefter dukke op i saerlige segeresultater,
hvilket giver segere mere kontekst om dit tilbud, fra
anmeldelsesstjerner baseret pad kundebedemmelser til produktpriser
og tilgeengelighed. Disse tilfejede oplysninger kan fa dit websted

til at skille sig ud fra de andre, hvilket ger det mere sandsynligt,

at der bliver klikket pa det.

https://www.amazon.ca > Waterproof-Backpack-Trekki...

60L Waterproof Hiking Backpack for Camping, Travel, Fishing ...
60L Waterproof Hiking Backpack for Camping, Travel, Fishing, Hunting, Cycling Unisex
Outdoor Sport with Rain Cover (Black) : Amazon.ca: Sports & Outdoors.

Rating: 4.6 - 131 reviews - $49.99 to $58.99 - Out of stock

Fa& mere at vide om de forskellige typer strukturerede data,
der er tilgeengelige i denne guide fra Google.


https://kinsta.com/blog/featured-snippets/
https://developers.google.com/search/docs/advanced/structured-data/product
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Facetteret navigation

Facetteret navigation er en almindelig lesning til e-handelswebsteder
for at hjeelpe brugere med nemt at filtrere produktresultater baseret
pa deres prasferencer. | tilfaelde af Protest nedenfor kan kunder

filtrere produkter efter sterrelse, farve, pris, funktioner og salg.

Evidence Swim shorts Black Evidence Swim shorts Blue Evidence Swim shorts Pink Evidence Swim shorts Red
€3499 €3499 €34.99 €3499

Selvom dette er fantastisk for brugere, kan det veere et mareridt
for SEO, da enhver mulig kombination af filtre genererer en unik
URL. Hyvis det ikke behandles, kan det resultere i en enorm

mangde duplikeret indhold.

Duplikeret indhold er darligt af flere &rsager. Det spilder Googles
ressourcer ved at tillade Googlebot at crawle og indeksere
irrelevante sider i stedet for at fokusere pa de sider, der betyder
noget for dig. Det fortynder ogsd mangden af vaerdi, der sendes
gennem links, ved at dele det med sider, der ikke engang skulle

vises i segeresultaterne.

Find ud af mere om, hvordan du leser dette almindelige problem
ved at tjekke Googles guide Faceted navigation bedste (og 5 af de

veerste) praksisser.


https://www.protest.eu/en/rw/
https://www.protest.eu/en/rw/
https://developers.google.com/search/blog/2014/02/faceted-navigation-best-and-5-of-worst
https://developers.google.com/search/blog/2014/02/faceted-navigation-best-and-5-of-worst
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Optimering af lignende produktsider

Det er meget almindeligt at have en reekke produkter, der er
nasten identiske, bortset fra nogle fa subtile forskelle, sdsom
farve eller sterrelse. Dette kan gere det sveert at skabe unikt
indhold til hver variation, da de reelt er det samme produkt. Og
som vi naevnte for, er duplikeret indhold i Google aldrig godt.

Selvom der er flere brugbare lesninger til dette, er det canonical
tag en god mulighed. Ved at tilfeje kanoniske URLer til hvert
af produkterne i produktsortimentet, kan du fremhaeve en enkelt
produktside for at repraesentere gruppen og tillade denne at

rangere i segeresultaterne.

Dette kunne ogsa veere en generisk produktside, der giver
brugerne mulighed for at specificere farven eller sterrelsen, der
tager hejde for mere specifikke segninger relateret til farve og
sterrelse. Denne lesning kan ogsé hjelpe med at kombinere al den
veerdi, der er opbygget pa tveers af raekken af produktsider, til en
enkelt side, hvilket ger den mere tilbgjelig til at rangere hojere

i segeresultaterne.

Kinstas ultimative guide til forbedring af SEO

Laer mere om WordPress SEO, herunder
analyser, tips pa hele webstedet, optimering
og vedligeholdelse af indholdssegeord,
on-page SEO, medier, backlinks og mere.

Download nu



https://developers.google.com/search/docs/advanced/crawling/consolidate-duplicate-urls
https://developers.google.com/search/docs/advanced/crawling/consolidate-duplicate-urls
https://kinsta.com/dk/ebooks/wordpress/saadan-forbedres-seo/
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Tip 5: Serg for, at din call
to action-knap er klar

Vi har talt om billeder af hej kvalitet og imponerende
produktbeskrivelser. Nu hvor dine kunder er fascineret af dit
produkt, ger det nemt for dem at konvertere med en klar call
to action (CTA).

Call to action tekst

Bruger din CTA-knap en klar tekst, der opfordrer brugerne til
at begynde transaktionsprocessen?

Kvalitets-CTA’er bruger steerke handlingsord. | tilfaelde af
de fleste e-handelsproduktsider ser dette generelt ud som

“Leeg i kurv” eller “Keb nu™.

Call to action design

Din CTA-knap er ubrugelig, hvis den ikke let kan findes af shoppere.
Serg for, at din knap stdr i kontrast til dit websteds baggrund og de
andre oplysninger pa din side, og at den ikke er fyldt med rod.

Brug dit brands primaere farve til at fremhaeve handlingsrettede
elementer som knapper og links. Nér din side bruger for meget af det,
skal du skifte til dit brands sekundaere farve eller introducere en ny

farve for at sikre dens synlighed.
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Home / BRAAIS / ELECTRIC / Q2400 Dark Grey Electric Braai

Q2400 DARK GREY
A ELECTRIC BRAAI

O,

R4,599.00

The Q2400 Electric Braai has the ability to sear meats 10
seal in the juices and come as close to traditional grilling as
possible. The Q2400 braal is fully featured, yet space-saving

and portable.
Add to cart

SKU: 55020044 Categories: BRAAIS, ELECTRIC, Q Series
Electric, SPECIALS

Call-to-action test

A/B-test er det sidste skridt, du kan tage for at sikre, at din CTA far
det engagement, du ensker. A/B-test, ogsa kaldet splittest, seetter
to-siders elementer op mod hinanden i et head-to-head scenarie,

der forteeller dig, hvilket element laesere reagerer mere pa.

| tilfeelde af CTA’er pé en e-handelsproduktside, kan du preve

deres tekst, design, sterrelse eller placering.
Sé&dan kerer du din egen A/B-test:

1. Veelg hvilket element du gerne vil evaluere.

2. Beslut hvilken KPI der skal male testens succes.

3. Velg en stikprovesterrelse, dvs. antallet af tests, der skal
til for at finde en vinder.

4. Opret to versioner af din test, hvor den eneste forskel

er testelementet.


https://weber.co.za/shop/braais/q2400-dark-grey-electric-braai/

5. Kerdin test.

6. Evaluer dine resultater ud fra din forudbestemte KPI.

7. Veer opmarksom pa eventuelle eksterne faktorer, der kan

have pavirket din test.

Tag et kig pa vores 10 bedste WordPress A/B-testvarktojer til

K

at optimere konverteringsraten for mere info.


https://kinsta.com/blog/wordpress-ab-testing-tools/
https://kinsta.com/blog/wordpress-ab-testing-tools/
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Tip 6: Opbyg tillid

| tip 4 leerte du, at en optimeret produktside indeholder

anmeldelser og vurderinger. Lad os nu tale om hvorfor.

Tillid er en veaesentlig ingrediens for en vellykket konvertering i en
online butik. Ud over pengevekslingen kraever onlinetransaktioner,
at kunder giver en masse personlige identifikationsoplysninger
som deres navn, postadresse og kreditkortoplysninger.

Inden de deler disse oplysninger, vil kunder gerne vaere helt
sikre pd, at de keber produkter fra en lovlig butik.

Socialt bevis

/Arlige udtalelser og anmeldelser fra dine tilfredse kunder
forbedrer dit websteds legitimitet. Faktisk laeser 91% af folk online
anmeldelser, og 84% stoler pa dem pa samme méde, som de ville

stole pa en personlig anbefaling.

Inkluder anmeldelser direkte pa dine produktsider, sd seerne kan
gennemse meningerne fra kunder, der har kebt produkter fer
dem. Good Dye Young inkluderer deres anmeldelser ved siden

af deres ingredienser.


https://www.bigcommerce.com/blog/online-reviews/
https://gooddyeyoung.com/product/gdy-steal-my-sunshine/#reviews
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DEscRIPTION  KEvEENERTs  rmermom  wowTouss  promies  waneomwrs  (CEUETR)

42 REVIEWS FOR STEAL MY SUNSHINE

ADD A REVIEW

ARRAA You must be logged in to post a review.
Kayla Rene Valdez (verified owner) - August 9, 2021

When Itell you this is worth t it worth it | went through three different
‘brands of yellow trying to find one that would stick in my hair after a single
wash. Finally | Dye Young and after

three times a week, with hot water, this dye lasted two months! And maybe
longer f1 . When I say with

got brighter, it really did! And ail my coworkers noticed too. I will not be
looking back to any other brands!

Halle From GDY - August 9, 2021
HiKayla!

Thank you so much for leaving a review on our SMS! We're so glad
It worked out so wellfor you!

xx Hallie from GDY

Troveaerdighedssymboler

Synlige tillidstegn, som McAfee eller TrustPilot, er den naeststerste
faktor for onlineshoppere til at stole pa et ukendt websted.

Chuckling Goats hjemmeside fremmer tillid ved at vise deres
Trustpilot 4,9/5 stjerner og godkendelsesstempel i footeren

pa deres websted.

Ourcustomers say Excellent 56|56 BEIBEIBE 49 outof s based on 5,762 reviews Trustplot

Review s on K Tustpiol Sign p 10 0ur newsleter

WooCommerce SSL

Beskeden “Ikke sikker”, der dukker op i Chrome til HTTP-websteder,
er nok til at fa enhver online shopper til at hoppe af. Det lyder:


https://gooddyeyoung.com/product/gdy-steal-my-sunshine/?nowprocket=1
https://vwo.com/blog/vwo-ecommerce-cart-abandonment-report-2016/
https://vwo.com/blog/vwo-ecommerce-cart-abandonment-report-2016/
https://www.chucklinggoat.co.uk/
https://www.chucklinggoat.co.uk/
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Din forbindelse til dette websted er ikke sikker

Du ber ikke indtaste nogen felsomme oplysninger pa dette
websted (for eksempel passwords eller kreditkortoplysninger),
fordi det kan blive stjalet af angribere.

Your connection to this site is not
secure

You should not enter any sensitive information on
this site (for example, passwords or credit cards),
because it could be stolen by attackers.

Learn more

Aktiver HTTPS ved at installere et SSL-certifikat i din
WooCommerce-butik. Dette vil ege din e-handelsbutiks sikkerhed
og reducere risikoen for, at kundedata tilgés af andre end dig

og dine brugere.

Hos Kinsta er alle verificerede domaesner automatisk beskyttet af
vores Cloudflare-integration, som inkluderer gratis SSL-certifikater
med wildcard-understettelse. S& medmindre du har en specifik grund
til at tilfeje en brugerdefineret SSL, behover du ikke bekymre dig om
manuelt at konfigurere en SSL.

F3 WooCommerce hosting


https://kinsta.com/dk/videnbase/woocommerce-ssl/
https://kinsta.com/dk/videnbase/woocommerce-ssl/
https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/dk/cloudflare-integration/

K

Tip 7: Brug kampagner
til at oge behovet

Tillid og fremragende produktbeskrivelser vil kickstarte din vej mod en

stigning i konverteringer. Uopsaettelighed kunne meget vel lukke aftalen.

En folelse af, at det haster, opstar, nar en shopper far en frist til
at kebe et produkt.

Du kan ege hastigheden pé din produktside ved at udlese loven om
udbud og efterspergsel. Der er to slags knaphed, du kan skabe:

+  Mangde-relateret knaphed (eks.: Kun to varer tilbage til denne pris)
«  Tidsrelateret scarcity (eks.: Sidste time til at kebe)

Hvis udbuddet af dit produkt er uendeligt, kan du give tidsfelsomme
bonusser, en gratis gave til det ferste X antal kebere eller en rabat,
hvis de gennemferer kebet inden for en bestemt tidsramme.

Huvis dit udbud er begranset, som i butikken nedenfor, kan du
bruge beskeder, der siger “8 varer tilbage” for at tilskynde
til konverteringer.

Boutique 1861

i Aedre Black | Short Sleeve Dress with Frills

For g limited time, Enjoy a fast shipping in Canada for $5. (Free for orders of $75)

$65.00 CAD
or 4 interest-free payments of $16.25 CAD vith & sezzle (1

SELECT ASIZE
EOT  veowm  Larce

8 items left in small

ADD TO CART

w00



https://1861.ca/
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Tip 8: Forenkle din
udtjekningsproces

Hvor mange klik og formularfelter skal dine kunder udfylde, fer de
har foretaget et keb? Vi sperger, fordi 21% af onlinekunderne vil

forlade checkout-processen, hvis den er for lang eller kompliceret.

Det er her, din Checkout Behavior Overview-rapport i Google
Analytics kan komme til nytte.

Gaeste checkout

Det har vist sig, at 34% af onlineshopperne ikke ensker at
oprette eller bruge en konto, nar de gennemferer en transaktion.
Gaestecheck er den bedste made at fange denne trafik.

SI8 denne funktion til ved at navigere til Konti og privatliv
i WooCommerce og skifte til “Tillad kunder at afgive ordrer

uden en konto”.

@ Dashboard

tings / Accounts & Privacy

I Kinsta Gache

# Posts

General  Products  Shipping  Payments  Accounts&Privacy  Emails Integration  Advanced

Guest checkout ) Allow customers to place orders without an account
¥ Comments account
Wooommerce

Accountceation Alow custormers tocreate an account during checkout

" Allow customers to create an account on the "My account” page

¥} When creating an account, automatically generate an account username for the customer based on their name, surname or email

) Wnen creating an account, automatically generate an account password


https://fitsmallbusiness.com/shopping-cart-abandonment-statistics/
https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics
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Tilpassede kassefelter

Nar du ferst konfigurerer din WooCommerce-butik, opretter

og tildeler pluginnet automatisk en side til udtjekning.

Som standard inkluderer det grundlaeggende oplysninger som
faktureringsoplysninger, navn, firmanavn, adresse, telefonnummer,

e-mailadresse, ordrebemaerkninger og en fortrolighedspolitik.

Fordi “standard” ikke altid betyder “rigtigt for din virksomhed”, vil vi
anbefale, at du tilpasser dem. For eksempel, hvis du ikke har et fysisk
produkt, har du sd virkelig brug for en kundes leveringsadresse?

Der er et par méder, hvorpa du kan andre din WooCommerce
side til udtjekning, herunder at bruge WooCommerce-funktioner,
blokke og kortkoder; plugins og udvidelser; sideskabeloner

og temaer; og tilpasset kode.

Express checkout

sorin [

s35.88

s3588

i © 0.0, Chocolate Plant8ased Protein
Bar

Shipping address

Total uo $107.64

Continue toshipping  [EESTINTN


https://kinsta.com/blog/woocommerce-checkout/#why-you-might-want-to-change-your-woocommerce-checkout-page
https://kinsta.com/blog/woocommerce-checkout/#why-you-might-want-to-change-your-woocommerce-checkout-page
https://www.reddbar.com/
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Gratis fragt

Forsendelsesgebyrer er naesten uundgaelige i e-handelsomradet,
men hvordan du handterer dem som WooCommerce-butiksejer
gor hele forskellen. Faktisk vil 53% af onlineshoppere forlade
deres indkebskurv, hvis de steder pa ekstra omkostninger som

forsendelsesgebyrer ved kassen.

Hvis din virksomhed er i stand til at tilbyde gratis forsendelse, skal
du serge for, at onlineshopperen er opmaerksom ved at tilfgje disse
oplysninger til produktsiden. | tilfeeldet med Strandberg Guitars

er “Gratis forsendelse over 100 USD” omtale ved siden

af prisen og call to action-knappen.

BODEN 6 DR TITANIUM

Sddan udleser du gratis forsendelse under WooCommerce
Checkout-processen.


https://fitsmallbusiness.com/shopping-cart-abandonment-statistics/
https://strandbergguitars.com/
https://strandbergguitars.com/?nowprocket=1
https://kinsta.com/blog/woocommerce-checkout/#how-to-trigger-free-shipping-during-the-woocommerce-checkout-process
https://kinsta.com/blog/woocommerce-checkout/#how-to-trigger-free-shipping-during-the-woocommerce-checkout-process
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Hurtigt tip

Sterre @ndringer i din check-out-proces ber testes pa et scene-web-
site, fer de sendes live. Hver WordPress-installation hos Kinsta kommer
med sit eget scenemilje, der kan oprettes pa fa sekunder gennem
MyKinsta-dashboardet.

Se selv, hvor nemt det er at skifte mellem live- og scene-websites
med MyKinsta-demoen.

Udforsk MyKinsta demoen


https://demo.kinsta.com/register?lang=da&utm_campaign=10%20Ways%20to%20Boost%20Your%20WooCommerce%20Product%20Page%20Conversion&utm_medium=Button&utm_source=WooCommerce-Conversion-Ebook
https://kinsta.com/dk/hjaelp/wordpress-scenemiljo/
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Tip 9: Red mistede
konverteringer

Selv med de optimeringer, der er anfert i det foregdende kapitel,
vil du stadig se besegende, der forlader salgstragten. Faktisk vil
98% af besegende ikke kebe hos dig ved deres forste beseg.

Dette er et udfordrende problem for mange onlinebutikker,

iseer fordi trafikken allerede er sveer at opnd i ferste omgang.

Heldigvis er der et par mader, du kan nd ud til kunder, der ikke
var klar til at forpligte sig til et udsalg ved deres sidste beseg.

Onskelistefunktion

Nogle gange er kunder bare ikke klar til at kebe. @nskelisteknapper
pa din produktside kan hjaelpe dine kunder med at gemme
produktet til en anden dag. Med en enskeliste-funktion vil ingen
potentiel konvertering ga til spilde.

Pa Simons’ hjemmeside er anskeliste-funktionen lige ved siden
af deres vigtigste call-to-action.


https://blog.kissmetrics.com/why-visitors-arent-signing-up/
https://www.simons.ca/en/men-clothing/sweaters-cardigans/crew-necks/rib-knit-sweater--7107-207043?catId=6723&colourId=41
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modern men's fashion

Rib-knit sweater

Can$79.00

© FITFINDER Whichsize fits me

Sizechart  Measurement t converter

Quantity FREE RETURNS

Ay oo

Viewin-store availability

E-mails om forladt indkebskurv

Opgivelse af kurv repraesenterer et stort hul i potentielle
konverteringer. | gennemsnit forlader 70% af potentielle kunder
deres indkebsvogne. Nogle almindelige drsager bag dette
inkluderer dyre forsendelsesgebyrer, manglende evne til at tjekke
ud som gaest, en kompliceret betalingsproces eller et utroveaerdigt
websted. Selvom dit websted er fejlfrit, vil kunderne ikke altid
forpligte sig ved deres forste beseg.

Du kan forsigtigt minde dine kunder om deres forladte indkebskurve
ved at sende automatiske e-mails om man har forladt sin indkebsvogn.
Disse kan geres gennem WordPress plugins og udvidelser (du kan
finde en masse muligheder pd woocommerce.com) eller gennem

e-mail marketing software som MailChimp eller MailerLite.

Se en hel forladt indkebskurv-e-mail-strategi pa vores blog.


https://www.simons.ca/en/men-clothing/sweaters-cardigans/crew-necks/rib-knit-sweater--7107-207043?catId=6723&colourId=41
https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics
https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics
https://kinsta.com/blog/shopping-cart-abandonment/
https://kinsta.com/dk/blog/forladte-indkobsvogne-email/
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swayfair.a

Furniture | Décor | Rugs | Lighting | Sale

Don’t Forget!

This fantastic find is still waiting in your cart, so you can pick up right
where you left off.

Gerardi 5 Piece Dining Set

Retargeting annoncer

Retargeting-annoncer bruger websitecookies eller sociale
mediepixel til at malrette tidligere trafik med relevant information.
Da det er sandsynligt, at brugere ikke vil kebe fra din onlinebutik
uden et par flere touchpoints, er retargeting-annoncer en god made
at minde dem om deres tidligere beseg og interesse for din butik.

For at kere retargeting-annoncer er det vigtigt, at dit websted
indeholder de nedvendige pixels og tags til at spore besegende pa
webstedet. Med disse kan du indstille din mélretning udelukkende

til tidligere besegende. Du kan endda teste forskellige retargeting-


https://www.wayfair.ca/
https://kinsta.com/blog/ad-retargeting/
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malgrupper, sdsom besegende pé en enkelt side pa dit websted eller
besegende, der har brugt mest tid pa dit websted uden at konvertere.

Du skal bemaerke, at Apples iOS 14.5-opdatering tillader brugere

at deaktivere sporing pa deres telefoner, hvilket betyder, at dit
retargeting-publikum kan veere mindre, end de var fer. For at
bekampe dette skal du indsamle ferstepartsdata pa din hjemmeside
og felge Facebooks trin til opdatering af eventstyring, hvis du
veelger at kere retargeting-annoncer pa Facebook.

ﬂ La petite gargonne
Sponsored - @

Discover our Summer collection =
New Arrivals every Friday at noon! &

= Summer 2021

Octavie | Floral Maxi
Shop Now Dress
This floral dress will brig...

Limited Quantities
Fast & Free Shipping on ...

o5 Like () Comment /> Share


https://www.facebook.com/business/help/126789292407737?id=1205376682832142
https://1861.ca/
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Privatlivspolitikker 101

Nar du sporer og bruger kundedata pa denne
made, skal du have en solid privatlivspolitik pa
plads. Vi slog os sammen med privatlivseksperten
Donata Stroink-Skillrud fra Termageddon for at
hjeelpe dig med at bestemme, hvilke love

om beskyttelse af personlige oplysninger du

skal overholde, og hvordan du holder

din privatlivspolitik opdateret pa dit
WordPress-websted.

Download nu



https://kinsta.com/ebooks/wordpress/website-privacy-policies/?utm_campaign=10%20Ways%20to%20Boost%20Your%20WooCommerce%20Product%20Page%20Conversion&utm_source=WooCommerce-Conversion-Ebook&utm_medium=Button

Tip 10: Sammenlign
dig selv med dine
konkurrenter, for dine
kunder gor det

Hvert produkt og hver tjeneste har sin konkurrence.

Forskning viser, at 93% af forbrugerne sammenligner priser online, fer
de beslutter sig for et keb. | stedet for at fa dine potentielle kunder til
at ga frem og tilbage mellem dit websted og din konkurrents, skal du
administrere samtalen med en sammenligningstabel.

Shoppere har en tendens til at se pa de vigtigste dele af et
produkt: prisen og dets funktioner. Hvis dit produkt er dyrere end
dine konkurrenter, skal du spille de funktioner op, der ger det den
hejere pris vaerd.

Hos Kinsta har vi hele sider dedikeret til dette.

WP Engine
alternativ: Fordelene’
ved at valge Kinsta

efter et WP

10sting med Kinstas

Kinstas side, der sammenligner

I( 10 méder at booste dine WooCommerce-produktsidekonverteringer


https://www.minderest.com/blog/how-do-consumers-compare-prices-before-purchasing
https://kinsta.com/dk/wp-engine-alternativ/

Vi afrunder tingene

Nar du har implementeret radene i denne e-bog, skal du ikke

stoppe der. Fortsaet med at se pa dine Google Analytics-rapporter

for at finde og forbedre smertepunkter i din tragt. Husk, ligesom

konverteringsratens benchmarks, er alle websteder unikke. Det, der

fungerer godt pa ét websted, fungerer muligvis ikke sa godt pa dit.

Endelig kan vi ikke understrege virkningen af hastighed pé din

WooCommerce-butik nok. Tid er penge, nar det kommer til

e-handel. Hvert 1 sekunds forsinkelse i sideindlaesningstid reducerer

konverteringsraterne med 7%.

Hos Kinsta har vi bygget vores infrastruktur pd Google Cloud
Platforms fersteklasses netvaerk for at sikre, at dine websteder
indlaeses med lynhurtige hastigheder.

Vores WordPress-team beskeeftiger sig dagligt med at optimere
WooCommerce-websteder med hej trafik. Her er blot nogle fa
mader, hvorpa vi kan ga videre for at finde den perfekte balance

mellem ydeevne og funktionalitet:

K

Hurtig caching pa serverniveau med regler for at sikre korrekt
WooCommerce-funktionalitet.

Som standard er visse WooCommerce-sider som indkebskurv,
min konto og checkout udelukket fra cachelagring.

Brugere omgar automatisk cachen, nar “woocommerce_
items_in_cart-cookien” detekteres for at sikre en jeevn og
synkroniseret betalingsproces.

Mulighed for programmatisk at rense individuelle URLer ved
hjeelp af kinsta-cache/purge_list-filteret.


https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/dk/blog/google-cloud-hosting/
https://kinsta.com/dk/blog/google-cloud-hosting/
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«  Programmatisk udrensning kan ogsa udferes via cURL ved at
kalde en URL med et praefiks leveret af vores supportteknikere.

Host dit WooCommerce-websted med en host, der forstar

de unikke krav til din onlinebutik.

Fa WooCommerce hosting



https://kinsta.com/dk/woocommerce-hosting/
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