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Introduktion

Du har fatt igdng din WooCommerce-butik, du far en massa trafik,

men dina konverteringar ar fortfarande laga. Vad beror det pa?

Varje webbutiks drom ar att fa mycket trafik. Om besdkarna inte
koper ndgot ar allt jobb for att locka dem till din butik dock forgaves.

Din webbutiks konverteringsfrekvens ar ett viktigt matt for att

mata framgéngen pé din webbutiks prestanda.

| denna bok sa kommer du léra dig 10 satt att forbattra din
konverteringsfrekvens genom att optimera din produkt och
ta bort ndgra av de saker som kan férhindra konverteringar.


https://kinsta.com/se/blog/woocommerce-guide/
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Att Forsta
Konverteringsfrekvenser

Konverteringsfrekvens ar procenten av de besék som resulterar
i onskade handlingar hos din e-butik.

Vi tanker oftast pd dem som forséljningar men en konvertering kan
vara manga saker. Typiska 6nskvérda handlingar inkluderar:

«  Email-prenumerationer

«  Delningar pa sociala medier

«  Tillagg till kundvagn

+  Formulérinlamningar

«  Produktkop

Trots att alla dessa faktorer ar viktiga sa fokuserar denna e-bok
pa att oka forsaljnings-konverteringarna.
Maita Konverteringsfrekvenser

Din konverteringsfrekvens mater procenten av de besckare som
blir kdpare. Har ar formeln:

FORMEL FOR KONVERTERINGSFREKVENS

Totalt antal konverteringar

- - x100 = Konverteringsfrekvens
Totalt antal unika bestkare

10 Produktbestéllningar
1000 unika besokare

x100  =1% Konverteringsfrekvens
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Du kan anvanda Google Analytics och de flesta andra
analysverktyg for e-handel for att enkelt mata dina
konverteringsfrekvenser. Om du inte redan har gjort detta, se till
att integrera din WooCommerce-butik i Google Analytics med

ett plugin som exempelvis WooCommerce Google Analytics.

Med Google Analytics kan du enkelt djupdyka i historisk data for
att upptédcka varfor din produktsida ar ineffektiv samt forsta vilka
omréaden som behdver forbattras.

L&t oss exempelvis sdga att dina data sdger att dina manatliga
besdkare har 6kat med 10% men antalet produktforsaljningar har
gatt ner med 50%. Denna informationen visar att nagot ar fel.
Det kan handla om att du attraherar fel kunder och att de inte

Overtalas av dina produktsidor.

For att utvardera din konverteringsprestation sa kan du kolla
in dessa tre konverteringsrapporter for e-handel hos Google
Analytics. Notera: du méste satta pd Enhanced Ecommerce

for att se dessa rapporter.

Analys av Konsumentbeteende

Denna rapport visar antalet sessioner vid varje stadie av dina
forsaljningar. Du kan se hur manga sessioner som fortsatte
igenom alla stadier och hur manga som hoppade av vid olika delar

av transaktionen.

Vad ar en session?
En session &r en grupp anvandarinteraktioner som har tagit

plats inom en given tidsram.


https://kinsta.com/se/blog/sa-har-anvander-du-google-analytics/
https://woocommerce.com/products/woocommerce-google-analytics/
https://support.google.com/analytics/answer/6032539

Shopping Behavior Analysis & B svE 4 BPoRT o SHARE | @ INTELLIGENCE

M Users

+ Add Segment
100001 Sessions
M Seszons | Shapping Progressicn B Anandsaments
AllSessions Sessions with Product Views  Sessionswith AddtoCart  Sessionswith Check-Out  Sessions with Transactions
17,836 3133 1,087 461
<
Mo Shapping Activity No Cart Addition can Check-Out
14,571 s 2,115 cen 683 wien 228

Malgruppséversikt hos Google Analytics

Analys av Utcheckningsbeteende

Denna rapport bryter ner antalet anvéndare som ror sig

i din utcheckningsprocess. | och med att standardmaéssiga
utcheckningsprocesser oftast har flera olika steg sa kan du &ven
se vilka som lamnar vid respektive steg, exempelvis nér det
handlar om att ge ut fakturerings samt fraktinfo.

Checkout Behavior Analysis & B savE 4, BPORT <L SHARE | & INTELLIGENCE
AllUsers + Add Segment
100.00% Sessions
M sesmcns  Checkout Progression B Abanscaments
Billing and Shipping Payment Review Sessions with Transactions
289 234
Billingand p
132 5% 7T woss 19

Analys av utcheckningsbeteende
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Produktprestation

Om du undrar hur dina produkter presterar i form av inkomst,
pris, kvantitet och anvdndarengagemang, da &r detta rapporten
som du bor kolla pa.

Sales Perfcrmance Shopping Eeharion
— Produst Reveme e ProductRelund  CarvioDeisd  Buyio-Dewd
e R ee Mg Pre  AwaTY - g

$19,825.68 640 1816 $1092 284 $000 29.96% 8.02%

1 $2.367.68 (13 16 £ $6765 219 | 50.00 17.30%
§1.58676 (72 3 84 §18.53 247 | 5000 78N
3 Google Flex Jou $1,239.96 8 164 $756 2050 | $000 6Bazn
4. Google Large Tote §1,044.36 14 04 §1243 600 | 50.00 T4 1261%
5. Google Tee White §1,05.84 (51 0 56 s1804 187 | 5000 45 361 10.71%
$959.25 (e 1 75 500 | 50.00 6 EE
573185 " 15 136 | 5000 33 70% 203
8 Goagle Tee Blue §72565 naew) 20 E3 178 9412 117.65%
9. Google $551.89 10 1 110 2197 200
10 Google $540.28 3 52 §1039 1733 000 a.00% 50

Vi har en hel video som &r dedikerad till Google Analytics. Lar dig
hur man anvander Google Analytics till dess fulla potential:

Google
Analytics
forklarat

Kinsta



https://youtu.be/jFcH7_PQtfU
https://youtu.be/jFcH7_PQtfU
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Bra Konverteringsfrekvenser hos
WooCommerce

For att veta hur din webbplats presterar jamfort med andra
WooCommerce-webbsidor s kan du kolla pa statistiken som
Littledata tog fram i augusti 2021. Kom ihdg, konverteringsfrekvenser
varierar mellan olika branscher och den nisch du riktat in dig pa. Dessa

siffror representerar nddvéndigtvis inte din situation.

Littledata undersokte konverteringsfrekvensen hos
235 WooCommerse-butiker. Vad blev resultaten?

+  Medel-konverteringsfrekvens: 0.7%

+  Konverteringsfrekvensen hos topp 20%: 2.4%
«  Konverteringsfrekvensen hos topp 10%: 4.3%

Littledata undersokte lagg till i kundvagn-frekvensen hos
110 WooCommerce-butiker och fann féljande:

+  Medel lagg till i kundvagn-frekvens: 3.4%

«  L&ggtill i kundvagn-frekvens hos topp 20%: 5.8%

«  L&ggtill i kundvagn-frekvens hos topp 10%: 8.3%

Utdver dessa siffror finns det en del andra saker att halla koll pa:

«  Overgiven Kundvagn: N&r en handlare ligger artiklar i sin
kundvagn men ldmnar din hemsida innan de gar till betalningen.

«  Overgiven Utcheckning: Nar en handlare lagger artiklar
i sin kundvagn och padbérjar utchecknings-processen - men
ldmnar i mitten av den.

«  Studs: Nar en session utldses pa din hemsida, som exempelvis
att en anvandare Oppnar en sida, men sedan avslutar utan att
utlosa ytterligare begéaranden i den sessionen.


https://www.littledata.io/average/ecommerce-conversion-rate-(all-devices)/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/ecommerce-conversion-rate-(all-devices)/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/add-to-cart-rate/WooCommerce
https://www.littledata.io/average/add-to-cart-rate/WooCommerce
https://kinsta.com/se/blog/shopping-cart-abandonment/
https://kinsta.com/se/blog/sa-minskar-du-avvisningsfrekvens/
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. Uttrade: Néar en besdkare lamnar din hemsida efter att

ha besokt flera delar av den.

Det finns &ven flera andra aspekter att ha i atanke,

som exempelvis trafik, mélmarknad och plats. Som du
formodligen forstér, s kan dessa saker ha en paverkan pa din
konverteringsfrekvens och din framgang med WooCommerce.

Sé nu, 13t oss djupdyka in i 10 satt att forbattra din
konverteringsfrekvens pa dina produktsidor.
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Tips 1: Valj En
Hogpresterande
WordPress Hosting

Efter att ha jobbat sa hart med att fa trafik till din WooCommerce-
butik sa vore det synd att skrémma ivdg alla besckare med en seg
hemsida. Men faktum &r att, 47% av kunderna forvantar sig att

en sida ska ladda pa 2 sekunder, 40% kommer att stdnga ner den

om det tar langre tid dn 3 sekunder.

En seg hemsida kommer &ven att paverka din SEO. Detta beror

pa att sokmotorer tar anvéndarupplevelser pd stort allvar,

och som du sag i statistiken ovan sa leder sega hemsidor till att
besokare lamnar dem. Detta kommer att lamna topp-sokresultaten
till dina konkurrenter.

Det finns som tur &r manga s&tt att snabba upp din Wordpress-
hemsida, en av de viktigaste sakerna &r att valja
en snabb Wordpress Host.

HowTo Hitta ytterligare 200+ tips om hur
SPEED U';;,, man snabbar upp sin WordPress-
> webbplats i var e-bok.

WORDPRESS

SITE



https://blog.kissmetrics.com/wp-content/uploads/2011/04/loading-time.pdf
https://blog.kissmetrics.com/wp-content/uploads/2011/04/loading-time.pdf
https://kinsta.com/se/ebooks/wordpress/snabba-upp-wordpress/
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Undvik Delad Wordpress Hosting

Webbplatser som erbjuder delad Wordpress Hosting, som
exempelvis SiteGround, GoDaddy, och Bluehost erbjuder en
extremt billig hosting, men problemet &r att prestandan far lida.
Med delad hosting sa delar du prestandaresurser med alla andra
hemsidor som de hostar. Du bor inte bara forvanta dig

en segare hemsida, utan dven avstdngningar pa hemsidan,
frekventa 500-fel, och dnnu varre - driftstopp.

Kinsta’s Hanterade WordPress Hosting

Du kan istallet vélja en container-baserad hosting som vi har har
pa Kinsta.

Vi hostar varje hemsida i en isolerad mjukvarucontainer med alla
resurser som kravs for att koéra din hemsida (Linux, NGINX, PHP
och MySQL). Detta betyder att mjukvaran som kor varje hemsida

ar helt isolerad och inte delas mellan dina egna hemsidor.

Vi har byggt var infrastruktur pd Google Cloud Platform’s
premium-natverk. Vi anvdnder dven toppmodern teknologi
som Nginx, PHP 8.0, LXD mjukvarucontainers, MariaDB, och
berédkningsoptimiserade VMs for att se till att din hemsida
laddas sa snabbt som mdjligt.

Missa aldrig en forsaljning igen.

Upptick WooCommerce Hosting hos kinsta



https://kinsta.com/se/siteground-alternativ/
https://kinsta.com/se/godaddy-alternativ/
https://kinsta.com/se/bluehost-alternativ/
https://kinsta.com/se/blog/wordpress-felen/
https://kinsta.com/se/blog/php-8/
https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
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Tips 2: Forbattra
Produktnavigering

Vad ar det forsta som en anvandare behdver gora for att paborja
konverteringsprocessen? Den behdver hitta produkten eller

produkterna som den vill kopa.

Fran den forsta sekunden som en kdpare besdker din hemsida
sd kommer du bara ha ett litet tag pa dig att fanga deras
uppmarksamhet. Ju svarare det &r for kdpare att hitta vad de letar

efter, desto stdrre ar risken att de inte kommer att konverteras.

Har ar nagra funktioner som du bdr optimera for att hjalpa dina
kunder att hitta produktsidor(na) som de letar efter:

Skiktad Produktnavigering

Skiktad produktnavigering gor det enklare att hitta en produkt
baserat pd kategori, prisklass, farg, storlek, eller ndgon annan
produktegenskap. Ett satt att implementera detta pé &r genom
att anvanda Ajax-Enabled Enhanced Layered Navigation.

| exemplet nedan sa kan onlinehandlare sortera Hidden Grounds
Coffee Co’s produkter genom kategorier: allt kaffe, blandningar,
koffeinfritt, mest populart och ett enda ursprung.


https://woocommerce.com/products/ajax-layered-navigation/
https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
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COFFEE

DURS OF ROASTING.

2100 M FULL WASHED

NATURAL CANE SUGAR

PROCESS GRAPEFRUIT
PEACH

ETHIOPIA KENYA AA
KEMBATA MACHURE

COFFEE, MOST POPULAR, SINGLE ORIGIN MOST POPULAR, SINGLE ORIGIN

ETHIOPIA KEMBATA KENYA FULLY WASHED
NATURAL

CANE SUGAR, FLORAL, GRAPEFRUIT, PEACH

Onsite-S6kning

Om en snabb bldddring genom din hemsidas navigering inte
ger anvédndare den information som de letar efter s ar onsite-
sokning det ndsta stoppet. Om du behdver hjélp sa kan du lasa
vart blogginlagg “Hur man Forbattrar WordPress-Sékning (Och
Snabbar Upp Den)” for att fa tips.

business card X

Hitenter (0 search or ESC lo close

i L L
Cards i i i Cards Busi

Order  $83.00 Order Now $114. Order Now $264. Order Now $114. Order Now $444
Now



https://thehiddengrounds.com/products/coffee/
https://kinsta.com/se/blog/wordpress-sokningen/
https://kinsta.com/se/blog/wordpress-sokningen/
https://www.printingnewyork.com/

Live-Chatt

Var proaktiv - hjélp dina kdpare genom att satta upp en chattruta
sd att de kan stélla fragor. Beeketing for WooCommerce
ar ett exempel pé ett plugin som kan hjalpa dig att implementera

en livechatt-funktion.

Produktjamforelse

En del av en kunds beslut om att kdpa ndgot ar jamforande av
produkter. Detta inkluderar att jamféra egenskaper, fordelar
och priser for att battre veta vilken produkt som ar ratt for dem.
Anvéand Product Compare for att férenkla detta.

I( 10 Satt Att Oka Antalet Konverteringar P4 Dina WooCommerce-Produktsidor


https://kinsta.com/blog/woocommerce-plugins/#4-beeketing-for-woocommerce
https://www.chucklinggoat.co.uk/
https://woocommerce.com/products/woocommerce-products-compare/
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Tips 3: Anvand
Hogkvalitativa
Produktbilder

Inom onlineshopping sa férlitar sig kunder mycket pa
produktbilder. Det duger inte att ha bilder med 13g kvalité.

Har ar nagra enkla tips for att forbattra dina produktbilder
och strategier for visuellt innehall:

Hogupplosta Bilder

Képare som moter hogkvalitativa produktbilder &r mer benagna att
konvertera eftersom de kan undersoka produkten mer noggrant.
Léguppldsta bilder kan dven fa ditt foretag att se amatdormassigt

och opélitligt ut.
Zoom-funktion

En zoom-funktion som erbjuder interaktiv zoom eller panorering
pé produktbilder &r en favorit bland kdpare. Faktum &r att
38% av alla onlineshoppare ar mer bendgna att képa en produkt

fran en onlinebutik som erbjuder en zoom-funktion.

All Blacks shop anvénder bédde hdguppldsta bilder och en zoom-
funktion for att ge onlineshoppare sd mycket visuell information

som mo&jligt om deras produkter.


https://kinsta.com/se/blog/strategi-visuellt-innehall/
https://kinsta.com/se/blog/conversions-woocommerce-product-pages/
https://allblackshop.com/
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m vy All Blacks Away Replica Jersey

$150.00

Sizo Guido

SR ADD TO CART

Personal lise W

4fortnightly payments of 537,50 with  afterpaye®  1ore o

192878y P Lareur

360-graders Produktvy

Denna funktion ger dina handlare maojligheten att se dina produkter
frén olika dimensioner, vinklar och perspektiv. Onlinebutiker har
sett en 6% Okning i forsaljningar for de produkter som har bilder

i 360-grader jamfort med de som endast har stillbilder.

Heal’s kombinerar alla vara bildtips till en enda fantastisk
kundupplevelse. Som du ser i exemplet nedan sa har deras
hoégupplosta soffbild bdde en zoom- och rotationsfunktion.


https://allblackshop.com/
http://www.marketplacesellers.com/360-3d-product-photography/
https://www.heals.com/

< ( Drag to Rotate. Click to Zoom ) >

Med allt detta sagt, glom inte att hogkvalitativa bilder inte betyder

nagot om din hemsida laddas sakta.

Optimera dina bilder for prestanda. Ta bort onddiga vita utrymmen
och onddig information, anvand forstérande komprimering,

ratt filformat for snabbare laddtider, och implementera ett
WordPress CDN.

Kinsta CDN
Ett CDN (content delivery network) kan avlasta din webbserver samt

snabba upp leverans av innehdll till dina besokare.

Utan extra kostnad sd har Kinsta’s kunder tillgéng till ett
hogpresterande HTTP/3 CDN, drivet av Cloudflare’s robusta globala
natverk tack vare var kostnadsfria Cloudflare-integrering.

Den bésta delen? Under vara riktmarkestester for prestanda sa har vi
funnit att man kan uppna upp till 44% mindre laddningstider genom

att sla pa Kinsta CDN

Forbattra din hemsidas snabbhet med Kinsta CDN.

F3 WooCommerce-hosting

K


https://www.heals.com/matera-right-hand-corner-chaise-sofa.html
https://kinsta.com/se/blog/optimerar-bilder-for-webb/
https://kinsta.com/se/blog/wordpress-cdn/
https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/se/kunskapsbas/cloudflare-integrering/
https://kinsta.com/se/hjalp/kinsta-cdn/
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Tips 4: Optimera
Beskrivningarna Pa
Dina Produktsidor

Nar du ar klar med att optimera din produkts visuella innehall sa
ar det dags att ga till texten.

Innan du bérjar, dubbelkolla att du har alla standardtexter pa din
produktsida, inklusive:

+  Produktnamn

+  Produktdversikt (pris, egenskaper, anpassning, valmadjligheter)
+  Produktbeskrivningar

«  Recensioner och betyg

+  CTA-knappar

Nar allt detta ar pa plats sa ar det dags att ténka pa stil. Driver ditt

nuvarande innehall kunder till att géra kop?

Gor ditt innehall lattare att smélta genom att investera i bra
produktbeskrivningar som skapar ett emotionellt band till képarna.
Anvénd inte onddig jargong och hall dig till ord som dina kunder
anvander dagligen.

Det populara vattenflaska-market Nalgene vet exempelvis att
nagra av de mest frustrerande sakerna med vattenflaskor ar att de
lacker och gar sénder. Har kan du se hur de inkorporerade detta

i sin produktbeskrivning:


https://nalgenecanada.com/
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ORIGINALET. DEN BANBRYTANDE. SIR EDMUND

AV VATTENFLASKOR

Om du letar efter en vattenflaska som kommer hélla din torst
sldckt, som tal att tappas och som aldrig lacker, da ar den ikoniska
32-uns vattenflaskan med vid mundppning ratt flaska for dig.
Det finns en anledning till att vi inte har andrat dess design under

flera rhundraden - for att den funkar (extremt bra)

320z Wide Mouth Tritan - Retro
Seafoam
i $20.75

Quantity

ADD TO CART

THE ORIGINAL. THE TRAILBLAZER. THE SIR
EDMUND OF WATER BOTTLES.

If you're looking for a water botle that wil keep you well hydrated, hold up
against bangs, bumps, and drops, and not leak a single drop ever, then the
iconic 32-ounce wide mouth is your water bottle, There's a reason why we

haven't changed its design In decades—because It works (extremely well).

I SHARE W TWEET @ PINIT

Sjalvklart sa kommer typen av produkt eller tjanst paverka hur du
beskriver den. Strumpor kommer exempelvis inte att ha samma
niva av detalj som en nyligen slappt telefon hade haft. Vért basta
radd ar att undersoka hur dina kunder talar om produkterna som
du séljer och att anvdnda A/B-testande for att hitta det som bast

passar for din hemsida.



https://nalgenecanada.com/collections/32oz-wide-mouth-tritan/products/32oz-wide-mouth-tritan-retro-seafoam
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SEO for din WooCommerce-produktsida

Beskrivningen pa din produktsida kommer dven att paverka din
WordPress SEO. Har ar nagra saker som du bor fokusera pa:

Strukturerad Data
Anvaénd strukturerad data for att ge ut extra information om dina
produkter direkt till Google, pa ett sprék som Google enkelt forstar.

Denna informationen kan sedan dyka upp i speciella sckresultat,
som ger sokare mer kontext om det som du erbjuder, exempelvis
poangbaserade recensioner, priser och tillganglighet. Denna extra
information kan gora sa att din hemsida skiljer sig fran andra, vilket

gor det mer sannolikt att fler manniskor klickar pa den.

https://www.amazon.ca > Waterproof-Backpack-Trekki...

60L Waterproof Hiking Backpack for Camping, Travel, Fishing ...
60L Waterproof Hiking Backpack for Camping, Travel, Fishing, Hunting, Cycling Unisex
Outdoor Sport with Rain Cover (Black) : Amazon.ca: Sports & Outdoors.

Rating: 4.6 - 131 reviews - $49.99 to $58.99 - Out of stock

Fa reda pa mer om strukturerad data i denna guide fran Google.

Skiktad Navigering

Skiktad navigering ar en vanlig 16sning for e-handelswebbplatser
for att hjélpa anvandare att enkelt filtrera produktresultat baserat
pa deras preferenser. Som man kan se i exemplet fran Protest
nedan sa kan kopare filtrera produkter genom storlek, farg, pris,

egenskaper och forsaljningar.


https://kinsta.com/se/blog/utvalda-utdrag/
https://developers.google.com/search/docs/advanced/structured-data/product
https://www.protest.eu/en/rw/
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Size v Color v Price v Features v Sale v 30 PrODUCTS Sort: Recommended

Evidence Swim shorts Black Evidence Swim shorts Blue Evidence Swim shorts Pink Evidence Swim shorts Red
€3499 €3499 €34.99 €3499

Aven om detta &r bra for anvindare s kan det vara en mardrém
for SEO pa grund av att varje méjlig kombination av filter
genererar en unik URL. Om det ldmnas obehandlat sa kan detta

resultera i en stor mangd duplicerat material.

Duplicerat material ar daligt pa grund av flera anledningar.

Det slosar pa Google’s resurser genom att lata Googlebot se
irrelevanta sidor istéllet for att fokusera pé de sidor som &r viktiga
for dig. Det spader dven ut méangden varde som skickas genom
ldnkar genom att dela det med sidor som inte borde dyka upp

i sokresultat.

Fa reda pa mer om hur man |6ser detta vanliga problem genom
att kolla in Google’s guide: Skiktad navigering, 5 av de bésta

(och samsta) utévningarna.
Optimera Liknande Produktsidor
Det ar valdigt vanligt ha manga produkter som &r identiska,

forutom nagra sma skillnader - som exempelvis farg och storlek.

Detta kan gora det svart att skapa unikt material for varje variation


https://www.protest.eu/en/rw/
https://developers.google.com/search/blog/2014/02/faceted-navigation-best-and-5-of-worst
https://developers.google.com/search/blog/2014/02/faceted-navigation-best-and-5-of-worst
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eftersom det praktiskt taget & samma produkt. Som vi ndmnde
tidigare sa ar duplicerat innehall i Google aldrig bra.

Aven om det det finns manga bra I&sningar till detta s& kan en kanonisk
tagg vara ett bra alternativ. Genom att lagga till kanoniska URLSs till
varje produkt i produktlinjen sa kan du markera en produktsida for att
representera hela gruppen och |ata denna rangordnas i sokresultaten.

Detta kan @ven vara en generisk produktsida som later anvandare
specificera farg eller storlek, vilket riktar sig till mer specifika
sokningar som é&r relaterade till farg och storlek. Denna |6sning kan
aven hjalpa alla varden som byggs upp hos hela produktlinjen att
kombineras till en sida, vilket gér det mer sannolikt att den dyker
upp hogre i sokresultaten.

Kinsta’s Ultimata Guide till Att Forbattra SEO

Lar dig mer om WordPress SEO, inklusive
analyser, tips till din hemsida, nyckelords-
optimering till innehall och administrering,
on-page SEO, medier, bakatlankar och mer.



https://developers.google.com/search/docs/advanced/crawling/consolidate-duplicate-urls
https://developers.google.com/search/docs/advanced/crawling/consolidate-duplicate-urls
https://kinsta.com/se/ebooks/wordpress/hur-man-forbattrar-seo/
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Tips 5: Forsakra Dig
Om Att Din CTA-knapp
Ar Tydlig

Vi har pratat om hogkvalitativa bilder och imponerande
produktbeskrivningar. Nu nar dina kunder &r lockade av dina
produkter, gor det enklare fér dem att konvertera med en tydlig
CTA (Call to action)

CTA-text

Anvénder din CTA-knapp en tydlig text som uppmuntrar
anvandaren till att pabdrja transaktionsprocessen.

Kvalitativa CTAs anvander starka handlingsord. De flesta e-handels-
produktsidor har ofta “Lagg till i kundvagn” eller “Kop nu.”

CTA-design

Din CTA-knapp ar vardelds om den inte kan hittas enkelt. Forsakra dig
om att din knapp ar i kontrast till din hemsidas bakgrund och resten av
informationen pé din hemsida, och se till s& att den inte & omringad
av annat.

Anvand ditt varumarkes primarfarg for att framhava uppmanande
element som knappar och lankar. N&r din sida anvander for mycket av
den féargen, byt till ditt varumarkes sekundara farg eller introducera en
ny farg for att forsakra dig om att den syns.
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Home / BRAAIS / ELECTRIC / Q2400 Dark Grey Electric Braai

o Q2400 DARK GREY
* ELECTRIC BRAAI

R4,599.00

The Q2400 Electric Braai has the ability to sear meats 1o
seal in the juices and come as close to traditional grilling as
possible. The Q2400 braai is fully featured, yet space-saving
and portable

Add to cart

SKU: 55020044 Categories: BRAAIS, ELECTRIC, Q Series
Electric, SPECIALS

CTA-testande

A/B-testande ar det sista steget som du kan vidta for att se till att
din CTA far det engagemanget som du vill ha. A/B-testande, som
aven kallas split-testing, sétter upp tva sidoelement mot varandra
i ett huvud-mot-huvud scenario som visar vilket element som ldsare

svarar bast pa.

Hos CTAs pé en e-handelsproduktsida sa kan du testa deras text,

design, storlek eller placering.
S3 héar gor du ditt eget A/B-test:

1. Valj det element som du vill utvardera.

2. Bestdam vilken KPI som mater testets framgang.

3. Vdlj en teststorlek, alltsd antal tester som kravs for att
vélja vinnaren.

4. Skapa tva versioner av ditt test, dar den enda skillnaden &r

test-elementet.


https://weber.co.za/shop/braais/q2400-dark-grey-electric-braai/

5. Korditt test
6. Utvérdera dina resultat baserat pa ditt férbestdamda KPI.
7. Notera alla externa faktorer som kan ha paverkat ditt test.

Ta en titt pa vara 10 Basta WordPress A/B-testverktyg for Att

Optimera Konverteringsfrekvenser for att lara dig mer.

K


https://kinsta.com/se/blog/ab-testverktygen-wordpress/
https://kinsta.com/se/blog/ab-testverktygen-wordpress/
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Tips 6: Bygg Fortroende

Under tips 4 sa larde du dig att en optimerad produktsida
inkluderar recensioner och betyg. Nu ska vi prata om varfor.

Tillit &r en viktig ingrediens nar det géller att fa konverteringarien
onlinebutik. Utéver pengautbytet, sa kraver onlinetransaktioner
att anvandare ger ut personlig information sa som deras namn,

mailadress och kreditkortsuppgifter.

Innan de ger ut denna information sa vill kpare vara helt sékra pa
att de koper produkter fran en legitim butik.

Socialt Bevis

Arliga recensioner fran ndjda kunder kommer att forbéattra din
hemsidas legitimitet. Faktum &r att 91% av alla manniskor laser
onlinerecensioner, och 84% litar pd dem pa samma satt som
de skulle lita pd en personlig rekommendation.

Inkludera recensioner pé dina produktsidor sd att tittare kan se
vad tidigare kopare hade att sdga. Good Dye Young inkluderar

sina recensioner bredvid sina ingredienser.


https://www.bigcommerce.com/blog/online-reviews/
https://gooddyeyoung.com/product/gdy-steal-my-sunshine/#reviews

DEscRIPTION  KEvEENERTs  rmermom  wowTouss  promies  waneomwrs  (CEUETR)

42 REVIEWS FOR STEAL MY SUNSHINE

ADD A REVIEW

ARRAA You must be logged in to post a review.
Kayla Rene Valdez (verified owner) - August 9, 2021

When | tell you this is worth i, its worth it! | went through three different
‘brands of yellow trying to find one that would stick in my hair after a single

wash. Finally | Dye Young and after
three times a week, with hot water, this dye lasted two months! And maybe
longer if 1 . When | say with

gotbrighter, it really did! And all my coworkers noticed too. | will not be
looking back to any other brands!

Halle From GDY - August 9, 2021
HiKayla!

Thank you so much for leaving a review on our SMS! We're so glad
It worked out so wellfor you!

xx Hallie from GDY

Trovardighetssymboler

Synliga trovardighetstecken som McAfee eller TrustPilot &r
den nast storsta faktorn nar det géller att fa onlinehandlare att lita
pé en fraimmande hemsida.

Chuckling Goat’s hemsida framjar tillit genom att visa upp
sitt 4.9/5 betyg fran TrustPilot och en godkdnnandestampel i

hemsidans sidfot.

Ourcustomers say Excellent 56|56 BEIBEIBE 49 outof s based on 5,762 reviews Trustplot

Review s on K Tustpiol Sign p 10 0ur newsleter



https://gooddyeyoung.com/product/gdy-steal-my-sunshine/?nowprocket=1
https://vwo.com/blog/vwo-ecommerce-cart-abandonment-report-2016/
https://www.chucklinggoat.co.uk/
https://www.chucklinggoat.co.uk/
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WooCommerce SSL

Meddelandet “Inte Sékert” som poppar upp i Chrome p&d HTTP-
hemsidor r tillrdckligt for att fa en onlinekdpare att lamna
hemsidan. Meddelandet:

Din anslutning till denna hemsida ar inte séaker
Du bér inte ange kénslig information pa denna hemsida (till exempel,
I6senord eller kreditkortsuppgifter), eftersom de kan stjélas.

X
Your connection to this site is not

secure

You should not enter any sensitive information on
this site (for example, passwords or credit cards),
because it could be stolen by attackers.

Learn more

Sétt pd HTTPS genom att installera ett SSL-certifikat i din
WooCommerce-butik. Detta kommer att forbattra din
e-handelsbutiks sdkerhet och minska risken for att andra @n du och
dina anvandare kan fa dtkomst till kunddata.

Hos Kinsta s& &r alla verifierade domaner automatiskt skyddade av

var Cloudflare-integrering, vilket inkluderar kostnadsfria SSL-certifikat
med wildcard-support. Om du inte har en anledning att lagga till ett
specifikt SSL s& behdver du inte krangla med att manuellt konfigurera
ett SSL.

Fa WooCommerce hosting


https://kinsta.com/se/kunskapsbas/woocommerce-ssl/
https://kinsta.com/se/kunskapsbas/woocommerce-ssl/
https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/se/cloudflare-integrering/
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Tips 7: Anvand

Befordringar for att
Oka kanslan av Bradska

Tillit och fantastiska produktbeskrivningar &r en bra start for att
hjélpa dig att fa fler konverteringar. Bradska kan vara saken som
fardigstaller affaren.

En brddskande kdnsla skapas nar handlaren har en tidsgréns for att
kopa en produkt.

Du kan skapa bradska pa din produktsida genom att utldsa lagen av

tillgang och efterfragan. Det finns tva typer av brister som du kan skapa:

«  Kvantitetsrelaterad brist (Till exempel: Bara tva artiklar kvar
for detta priset)

«  Tidsrelaterad brist (Till exempel: Sista timmen att kopa)

Om din produkt-tillgdng &r odndlig sa kan du ge ut tidskansliga
bonusar, en kostnadsfri géva till det férsta X antalet kdpare, eller en

rabatt om de gér kdpet inom en viss tidsram.

Om din tillférsel &r begransad, som i boutiquen nedan, s& kan du
anvdnda meddelandet som sdger “8 artiklar kvar i storleken small”

for att uppmuntra konverteringar.


https://1861.ca/
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Boutique 1861

Aedre Black | Short Sleeve Dress with Frills

For a limited time. Enjoy a fast shipping in Canada for $5. (Free for orders of $75)

$65.00 CAD
or 4 interest-free payments of $16.25 CAD with & sezzle (I

SELECT ASIZE

BN MeDuM  LARGE

8 items left in small



https://1861.ca/
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Tips 8: Forenkla
Utcheckningsprocessen

Hur manga klick maste dina kunder géra och hur ménga formular
maste de fylla i innan de gor ett kdp. Vi frégar pa grund av att 21%
av alla onlinehandlare lamnar utcheckningsprocessen om den ar for
lang eller komplicerad.

Det ar hér som din Utcheckningsbeteendes-Rapport hos Google
Analytics kan komma till anvandning.

Gastutcheckning

Efterforskning har visat att 34% av onlinekunder inte vill gora eller
anvanda ett konto nar de ska gora en transaktion. Gastutcheckningar ar
det basta sattet att locka till sig dessa manniskorna.

Sétt pa denna funktion genom att navigera till Konto & Integritet
hos WooCommerce och klicka i “Tillat kunderna att gora en
bestéllning utan ett konto™.

@ Dashboard WooCommerce / Settings / Accounts & Privacy

I Kinsta Gache

# Posts

General  Products  Shipping  Payments  Accounts&Privacy  Emails Integration  Advanced

Guest checkout ) Allow customers to place orders without an account
¥ Comments account
Wooommerce

Accountceation Alow custormers tocreate an account during checkout

" Allow customers to create an account on the "My account” page

/] When creating an account, automatically generate an account username for the customer based on their name, surname or email

) Wnen creating an account, automatically generate an account password


https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics

K

Anpassade Utcheckningsfilt

Nar du forst startar din WooCommerce-butik sa kommer
pluginet automatiskt att skapa och tilldela en utcheckningssida.
Vanligtvis sd inkluderar detta grundldaggande information som
faktureringsdetaljer, namn, foretag, adress, telefonnummer,

mailadress, bestallningsanteckningar och integritetspolicy.

For att se till att utcheckningssidan passar din butik s&
rekommenderar vi att du anpassar den sjalv. Om du exempelvis

inte séljer fysiska produkter, behéver du dd be om kundens adress?

Det finns en del satt som du kan dndra din WooCommerce-
utcheckningssida pa, exempelvis genom WooCommerce-
funktioner, block och kortkoder, plugins och tilligg; sidmallar
och teman; och anpassade koder.

Express checkout

Ea- ol emaonpay | B PayPol GPay

Contact information Alrea

@ Keepmevpto

Shipping address Subtotal $107.64
Shipping @

Total uo $107.64

Company (optional)

Continue toshipping  [EESTINTN


https://kinsta.com/se/blog/woocommerce-kassan/
https://kinsta.com/se/blog/woocommerce-kassan/
https://www.reddbar.com/
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Fri Frakt

Fraktkostnader ar nastan oundvikliga inom e-handel, men hur
du hanterar dem som en WooCommerce-butiksdgare gor stor
skillnad. Faktum &r att 53% av onlinehandlarna kommer att
overge sin kundvagn om de ser extrakostnader som frakt under

utcheckningsprocessen.

Om ditt foretag kan erbjuda fri frakt, se da till sa att koparen vet
om detta genom att l&gga till denna informationen i produktsidan.
Hos Strandberg Guitars sa star det “Fri frakt pa kép éver $100”
bredvid priset och CTA-knappen.

BODEN 6 DR TITANIUM

S& hér stéller man in fri frakt under WooCommerce-

utcheckningsprocessen.


https://fitsmallbusiness.com/shopping-cart-abandonment-statistics/
https://strandbergguitars.com/
https://strandbergguitars.com/?nowprocket=1
https://kinsta.com/se/blog/woocommerce-kassan/
https://kinsta.com/se/blog/woocommerce-kassan/
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Snabbt Tips

Stora dndringar i din utcheckningsprocess bor testas pa en annan
hemsida innan de blir aktiva. Varje WordPress-installation hos Kinsta
inkluderar sin egen testmiljo som kan skapas pa endast nagra sekunder
via MyKinsta-instrumentpanelen.

Se sjalv hur enkelt det &r att vélja mellan live och testhemsidor i
MyKinsta’s demo.

Upptick MyKinsta’s demo


https://demo.kinsta.com/register?lang=sv&utm_campaign=10%20Ways%20to%20Boost%20Your%20WooCommerce%20Product%20Page%20Conversion&utm_medium=Button&utm_source=WooCommerce-Conversion-Ebook
https://kinsta.com/se/hjalp/mellanlagringsmiljon/
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Tips 9: Radda Tappade
Konverteringar

Aven med hjilp av de optimeringar som raknades upp i det forra
kapitlet sa kommer du fortfarande att ha besdkare som Gverger

din hemsida. Faktum &r att 98% av alla besokare inte kommer att
gora ett kop vid sitt forsta besok.

Detta ar ett utmanande problem fér manga onlinebutiker, speciellt
med tanke pd att det &r svart att fa besokare fran forsta borjan.

Det finns som tur &r ndgra satt att nd kdpare som inte var redo att

gora ett kop vid sitt senaste besok.

Onskeliste-funktion

Ibland sa ar kdpare helt enkelt inte redo for att gora ett kop.
onskeliste-knappar pé din produktsida kan hjélpa dina kunder att
spara produkter till en annan dag. Med en dnskeliste-funktion sa

kommer ingen potentiell konvertering att ga till spillo.

P& Simons’ hemsida sa &r onskelistan bredvid deras CTA-knapp.


https://blog.kissmetrics.com/why-visitors-arent-signing-up/
https://www.simons.ca/en/men-clothing/sweaters-cardigans/crew-necks/rib-knit-sweater--7107-207043?catId=6723&colourId=41
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21

modern men's fashion

Rib-knit sweater

Can$79.00

Quantity FREE RETURNS

Ay oo

Viewin-store availability

Mail om 6vergiven kundvagn

Overgivna kundvagnar representerar ett stort hinder for
potentiella konverteringar. | snitt s éverger 70% av potentiella
kunder sin kundvagn. Nagra vanliga anledningar bakom detta ar
dyra fraktkostnader, hinder for att checka ut som en gast,

en komplicerad utcheckningsprocess eller en opalitlig hemsida.
Aven om din hemsida &r felfri s kommer kunder inte alltid att géra
ett kop vid sitt forsta besok.

Du kan snéllt pdminna dina kunder genom att sénda ett
automatiserat mail om 6vergiven kundvagn. Dessa kan skapas
med hjélp av WordPress-plugins och tillagg (du kan hitta manga
valmajligheter pd woocommerce.com) eller genom programvara
for e-postmarknadsforing som MailChimp eller MailerLite.

Se en fullstdndig dvergiven kundvagns-strategi pa var blogg.


https://www.simons.ca/en/men-clothing/sweaters-cardigans/crew-necks/rib-knit-sweater--7107-207043?catId=6723&colourId=41
https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics
https://sleeknote.com/blog/cart-abandonment-statistics
https://kinsta.com/se/blog/shopping-cart-abandonment/
https://kinsta.com/se/blog/shopping-cart-abandonment/
https://kinsta.com/se/blog/overgivna-kundvagnar-e-post/
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swayfair.a

Furniture | Décor | Rugs | Lighting | Sale

Don’t Forget!

This fantastic find is still waiting in your cart, so you can pick up right
where you left off.

Gerardi 5 Piece Dining Set

Aterannonsering

,&terannonsering anvander cookies eller sociala medie-pixlar for att
rikta sig mot tidigare trafik med relevant information. Eftersom det ar
sannolikt att anvéndare inte kommer att kdpa fran din onlinebutik utan
nagra fler berdringspunkter s dr annonser ett bra sétt att pdminna dem
om deras tidigare besok och vacka intresse for din butik.

For att kora aterannonsering sa ar det viktigt att din hemsida
innehdller de nédvandiga pixlarna och taggarna for att spara
besokare. Med dessa kan du rikta dig enbart mot tidigare besokare.


https://www.wayfair.ca/
https://kinsta.com/se/blog/annonsretargeting/
https://kinsta.com/se/blog/annonsretargeting/
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Du kan till och med testa olika malgrupper for dterannonsering,
sd som besdkare av enstaka sidor eller besokare som spenderat
mest tid pa din hemsida utan att konvertera.

Du bor notera att Apple’s uppdatering iOS 14,5 later anvéndare
stdnga av sparning pa deras telefoner, vilket betyder att din
aterannonserings-malgrupp kommer att vara mindre dn den brukade.
For att motverka detta s kan du samla first-party data pa din hemsida
och félja Facebook’s steg for att uppdatera handelsehantering om du
véljer att kora dterannonsering pa Facebook.

ﬂ La petite gargonne
Sponsored - @

Discover our Summer collection =
New Arrivals every Friday at noon! &

Octavie | Floral Maxi
Shop Now Dress
This floral dress will brig...

Limited Quantities
Fast & Free Shipping on ...

o Like (D Comment /> Share


https://www.facebook.com/business/help/126789292407737?id=1205376682832142
https://1861.ca/
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Integritetspolicy 101

N&r man sparar och anvander kunddata pa detta
satt s behdver man en stadig integritetspolicy.
Vi har teamat upp med integritetsexperten
Donata Stroink-Skillrud fran Termageddon fér
att hjalpa dig att se vilka integritetslagar som du
maste f6lja och hur du héller din integritetspolicy
aktuell pa din WordPress-hemsida.



https://kinsta.com/ebooks/wordpress/website-privacy-policies/?utm_campaign=10%20Ways%20to%20Boost%20Your%20WooCommerce%20Product%20Page%20Conversion&utm_source=WooCommerce-Conversion-Ebook&utm_medium=Button

Tips 10: Jamfor

Dig Sjalv Med Dina
Konkurrenter Innan
Dina Kunder Gor Det

Varje produkt har sin egen konkurrens.

Forskning visar att 93% av alla kunder jamfor priser online innan

de gor ett kop. Istéllet for att 1ata potentiella kunder gé fram och
tillbaks mellan din och din konkurrents hemsida, styr konverteringen
med en jamforelsetabell.

Kopare tenderar att kolla pa de viktigaste delarna av en produkt:
priset och dess egenskaper. Om din produkt &r dyrare &n dina
konkurrenters, framhav da de egenskaper som rattfardigar det
hogre priset.

Hos Kinsta s& har vi en hel sida dedikerad till detta.

Alternativ till WP /
Engine: Fordelarna *
med att vilja Kinsta

Kinsta’s sida som jamfor ’s hosting med Kinsta’s

I( 10 Satt Att Oka Antalet Konverteringar P4 Dina WooCommerce-Produktsidor


https://www.minderest.com/blog/how-do-consumers-compare-prices-before-purchasing
https://kinsta.com/se/wp-engine-alternativ/
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Sammanfattning

N&r du har implementerat alla rdd fran denna ebok, stanna inte dar.
Fortsatt att titta pa dina Google Analytics-rapporter for att hitta
och forbattra saker. Kom ihdg, precis som konverteringsfrekvens-
riktméarken sa ar alla hemsidor unika. Det som funkar bra pa en sida

kanske inte sa funkar sa bra pa din.

Slutligen, vi kan inte vara mer tydliga om hur viktig hastigheten
ar for din WooCommerce-butik. Tid ar pengar nar det kommer
till e-handel. Varje 1-sekunds fordrojning i laddningstid minskar

konverteringsfrekvensen med 7%.

Hos Kinsta sé har vi byggt var infrastruktur pad Google Cloud
Platform’s premiumnivanatverk for att se till att din hemsida laddas

sa fort som majligt.

Vart WordPress-team hanterar optimering av hogtrafikerade
WooCommerce-hemsidor pé en daglig basis. Har &r bara négra
av satten som vi nyttjar for att hitta balans mellan prestanda och
funktionalitet:

«  Snabb cachelagring pa serverniva i enlighet med regler for att
forsdkra bra funktionalitet pd WooCommerce.

+  Vissa WooCommerce-sidor som kundvagn, mitt konto och
utcheckning &r per automatik exkluderade frén cachelagring.

«  Anvadndare forbipasserar automatiskt cachelagringen nar
“woocommerce_items_in_cart cookie” detekteras for att
forsakra att utcheckningsprocessen ar smidig och synkroniserad.


https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
https://kinsta.com/se/blog/google-cloud-hosting/
https://kinsta.com/se/blog/google-cloud-hosting/
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«  Vierbjuder alternativet att automatiskt ta bort individuella
URLs genom att anvanda kinsta-cache/purge_list-filtret.

+  Det kan dven géras en programmatisk rensning via
cURL genom att ge en URL ett prefix som ges ut av vara

supportingenjorer.

Hosta en WooCommerce-hemsida med en host som forstar din

onlinebutiks unika krav.

Skaffa WooCommerce-hosting



https://kinsta.com/se/woocommerce-hosting/
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